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1. KAJ JE
MOBIPRENEUR?

MOBIpreneur je evropska pobuda, ki omogo¢a, da je
podjetnisko usposabljanje preprosto, mobilno in
dostopno. Ustvarjena je bila za mikro-podjetnike,
samostojne podjetnike in lastnike malih podjetij, ki
veCinoma delujejo sami, pogosto v pomanjkanju ¢asa,
virov ali samozavesti, da bi se udelezZili tradicionalnih
oblik podjetniSkega izobrazevanja.

Zavedamo se, da je upravljanje podjetja danes
zahtevno:
e Opravljate vec vlog hkrati: ste ustvarjalec, vodja,
racunovodja, trznik in Se vec.
e (Casa je malo, energija je dragocena, izobrazevanje
pa se mora prilagajati vasi resni¢nosti.
e Zelite si prakti¢nih znanj za rast podjetja, a
nimate ¢asa za webinarje ali branje dolgih gradiv.
[ ]
Ta e-knjiga predstavlja kljuéne ugotovitve
raziskovalne faze, v kateri je konzorcij MOBlpreneur
izvedel poglobljeno analizo potreb podjetnikov po
vsej Evropi. Te ugotovitve so bile nato potrjene prek
mednarodnega spletnega dogodka 27. maja 2025, kjer
je veC kot 100 podjetnikov, izobrazevalcev in
deleznikov potrdilo pomen prilagodljivega, iz
resni¢nega sveta izhajajocega ucenja.

V nadaljevanju sledi jasna slika tega, kaj podjetniki, kot
ste vi, potrebujejo in kako MOBlpreneur na to odgovarja.



KAJ DELA MOBIPRENEUR
DRUGACNEGA?

Za razliko od tradicionalnih programov
usposabljanja MOBIlpreneur poSilja vsebine
neposredno na vas§ WhatsApp - orodje, ki ga Ze
vsak dan uporabljate za pogovore s strankami,
preverjanje obvestil ali poSiljanje dokumentov.

Vsebine so:

e Kratke (potrebujete le nekaj minut na dan)

e Prakti¢ne (osredotocene na resni¢ne naloge in
orodja, ki jih lahko takoj uporabite)

e Pogovorne (ucite se z interakcijo, ne z
branjem teorije)

e Brezplacne (zahvaljujo¢ programu Erasmus+
Evropske unije)

Ne glede na to, ali Sele zaCenjate ali pa svoje

podjetje vodite Ze vel let, vam MOBIpreneur

pomaga:

e Jasneje zaclrtati naslednje korake

e Razumeti osnove financ, marketinga,
strategije in digitalnih orodij

e Pridobiti ve¢ samozavesti pri odlo¢anju

e U¢iti se v svojem tempu, kjerkoli ze ste!

MOBIPRENEUR NI TECAJ: JE VAS
VSAKODNEVNI PODJETNISKI
SPREMLJEVALEC, PRILAGOJEN VASEMU
RITMU, NE URNIKU NEKOGA DRUGEGA.



2. LAKA) SMO TO
USTVARILI

Vodenje podjetja ni le to, da ima$ dobro idejo, ampak
gre predvsem za spopadanje z vsakodnevnimi izzivi v
resni¢nem zivljenju. Od iskanja strank, upravljanja
denarnega toka, reSevanja davkov pa do ohranjanja
motivacije, ko postane tezko. In vendar veina mikro-
podjetnikov nima nikogar, ki bi jim pokazal, kako se
vsega tega lotiti.

KO SMO ZACELI SNOVATI MOBIPRENEUR,
NISMO UGIBALI, KAJ PODJETNIKI
POTREBUJEJO, AMPAK SMO JIH VPRASALI.
Anketirali smo vec kot 100 samozaposlenih
strokovnjakov in lastnikov malih podjetij na Danskem,
v Spaniji, Italiji, Sloveniji in Romuniji, in tukaj so
zapisane njihove misli:

Resni¢nost za mnoge podjetnike:

e Vecdina dela sama, ali z najvec¢ enim do dvema
sodelavcema.

e Upravljajo vse: od prodaje do racunovodstva, od
druzbenih omrezij do pogodb.

e Pogosto niso 100 % samozavestni na kljucnih
podrocjih, kot so finance, marketing ali strategija.

e Preizkusili so spletno utenje, a se jim zdi predolgo,
prevec abstraktno ali preve¢ odmaknjeno od
njihove resni¢nosti.

e Preobremenjeni so z orodji in platformami, niso
prepricani, katerim lahko zaupajo ali kako jih sploh
uporabljati.



Kaj_smo spoznali:

e Podjetniki ne potrebujejo vec¢ informacij, temvec
pravo vrsto uéenja.

e Najbolje se ucijo, ko je u¢enje kratko, vizualno,
prakti¢no in neposredno povezano z njihovim
poslom.

e /e zdaj vsak dan uporabljajo orodja, kot je
WhatsApp - zakaj jim ne bi pripeljali u¢enja prav
tja?

e Predvsem pa si Zelijo, da bi se pocutili
samozavestni in zmoZni ukrepati, ne pa le pasivno
sprejemati teorijo.

Zato je nastal MOBIlpreneur:
Da ponudi pametno, mobilno uéno izkusnjo,
ustvarjeno za resni¢no zivljenje podjetnikov.

VERJAMEMO, DA PODJETNISKO
IZOBRAZEVANJE NE Bl SMELO
SPOMINJATI NA SOLO.

MORA BITI KOT VAS VSAKDANIJI
SPREMLJEVALEC, KI VAM POMAGA
NAPREDOVATI KORAK ZA
KORAKOM..



J. KAJ SO NAM
POVEDALI PRAVI
PODJETNIKI

MOBIpreneur smo oblikovali na podlagi resni¢nih
mnenj.

Med decembrom 2024 in februarjem 2025 je ekipa
MOBIpreneur anketirala 113 podjetnikov iz petih
drzav.

Vecina jih je delala sama ali v zelo majhnih ekipah,
v razli¢nih panogah. Natanc¢neje, ve€ kot 70 %
anketirancev je navedlo, da vodijo podjetje brez
zaposlenih ali z enim do dvema sodelavcema.

Delili so svoje najvelje izzive in iskreno mnenje o
tem, kak3na oblika izobrazevanja jim dejansko
koristi.

Odgovori so bili jasni in so se ponavljali ne glede
na drzavo, sektor ali stopnjo izkuSenj.



Kateri so glavni problemi?

e Casa je premalo. Veliko anketirancev je dejalo, da v svojem
tednu preprosto nimajo prostora za strukturirano
izobrazevanje.

¢ Nizka finan¢na samozavest. Proracun, napovedovanje in
razumevanje porocil so podrocCja, ki povzrocajo stres.

e Marketing je nejasen. Veclina uporablja druzbena omreZja,
vendar se tezko loti na¢rtovanja ali doseze nove stranke.

e Digitalna orodja so premalo uporabljena. WhatsApp in Excel
so pogosti, medtem ko so orodja za CRM ali kadrovsko
upravljanje redkost.

NajzahtevnejSa podroc¢ja vkljucujejo:
1.Marketing in prodaja
2.Finance in proracun
3.StrateSko nacrtovanje
4.Tehnologija
5.Kadrovske zadeve

“INa katerih podrodjih se pri vodenju podjetja pocutite najmanj samozavestno?”

Skill Gaps in Business Management

m Marketing and sales

= Financialmanagement

m Business planning and strategy
m Technologyand innovation

m Humanresources

m Customer Relationship Management

Njihove uéne preference:
e Velina udelezencev je raje izbrala obliko spletnega tecaja
e Delavnice v Zivo nudijo potrebno usmerjanje
e Mentorstvo je zelo iskano
e Veliko zanimanja je tudi za kratke videe, primere iz
resni€¢nega zivljenja in interaktivna orodja (kvizi, predloge,
vodici)




Prefered Training Methods

»Prednostne metode izobraZevanja«

m Onlinecourses  m In-personworkshops  wMentoring = Webinars  u Mobile apps

What type of content do you find most helpful
for learning?

mVideos

COGEERERE »Katero vrsto vsebine imate za

mWebinars . . - C oy .

o N — najkoristnejso pri ucenju?«
mAltools

m Podcasts

mArticles

mInstructor-led

Kaj_smo razbrali iz njihovih besed:
e Veliko podjetnikov se pocuti osamljene, saj sproti
ugotavljajo, kako se stvari lotiti.
e Zelijo si orodij, ki so preprosta, uporabna in koristna.
e Motivirani so, le potrebujejo ucenje, ki spoStuje njihov
tempo in vsakodnevno realnost.

NISMO TU, DA
In kar je najpomembneje ... SPREMENIMO NACIN,
WhatsApp Ze zdaj uporabljajo za KAKO PODJETNIKI
vodenje podjetja: ZIVIJO.
e Za komunikacijo s strankami TU SMO, DA JIH
e Za upravljanje narocil DOSEZEMO TAM, KJER ZE

e Za posiljanje obvestil ali SO: NA NJIHOVIH
spremljanje napredka TELEFONIH, V NJIHOVEM

TOKU, V NJIHOVEM
Torej ... zakaj se ne bi ucili tudi prek WhatsAppa? TEMPU.




4. SPLETNI DOGODEK,
KI JE VSE POTRDIL

(in Se izholjSal!)

Da bi se prepricali, da gremo v pravo smer, se
nismo zanasali le na ankete.

Zbrali smo ljudi iz vse Evrope, da bi skupaj
razpravljali, delili izkuSnje in soustvarjali ta
projekt.

27. maja 2025 smo gostili obsezen spletni dogodek:

“RETHINKING ENTREPRENEURIAL LEARNING”
Vet kot 100 udelezencev se nam je pridruzilo —

med njimi podjetniki, trenerji in izobrazevalci
odraslih, odlocevalci, digitalni strokovnjaki in
Studenti.

Nismo prisli poucevat - prisli smo poslusat.

Izvedli smo aktivnost sprotnega mapiranja, kjer so
udeleZzenci v Zivo delili svoje potrebe, izzive in
ucne preference.

e 141 odzivov
e 762 interakcij
e |z 5 drzav

Bilo je iskreno, Custveno in izjemno dragoceno.

VIDELI SMO, KAKO UNIVERZALNA JE
PODJETNISKA IZKUSNJA, NE GLEDE NA TO, KJE
ZIVIS ALI KAJ PRODAJAS.




Kljuéna sporocila dogodka:

e Podjetniki si Zelijo kratko, prakti¢no u¢enje, ne dolgih
predavanj.

e lazje se ucijo s konkretnimi primeri, ne z abstraktno
teorijo.

e Cas je njihov najveéji sovraznik - potrebujejo
prilagodljive oblike u¢enja brez pritiska.

e Krepitev samozavesti je klju¢na - uCenje najbolje deluje,
ko zmanjSuje negotovost in gradi zaupanje v lastne
sposobnosti.
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»UCinkovito ucenje se zgodi, ko

imamo malo casa, energije ali »Podjetnik ni nikoli povsem
podpore. Mora biti kratko, ‘pripravljen’ Pripravljenost

interaktivno in zasnovano tako, pride z dejanji, u¢enjem iz

da v ¢im krajsem Casu prinese napak in prilagajanjem.

najvec¢ uporabnih informacij.« Namesto ¢akanja moramo
oblikovati ucenje za odpornost,
radovednost in sposobnost
sprotnega ucenja.«

TA DOGODEK NI SAMO POTRDIL, KAR SMO ZE
VEDELI, AMPAK JE TO VEDENJE SE IZOSTRILO.



5. NASA RESITEV:
PREPROSTA, PAMETNA,
USTVARJENA ZATE

Po vsem, kar smo slisali v anketah, intervjujih in
na mednarodnem dogodku, smo eno stvar vedeli
zagotovo:

PODJETNIKI NE POTREBUJEJO SE VEC
KOMPLEKSNOSTI. POTREBUJEJO JASNOST,
PREPROSTOST IN DELOVANJE.

Zato MOBlpreneur ponuja u¢no izkudnjo, ki je:

1.POSTAVLIJENA PREK WHATSAPPA (S PODPORO
UMETNE INTELIGENCE)
Ni dodatnih platform, ni zapletenih prijav.

2.MIKRO-UCENJE: KRATKE, UCINKOVITE LEKCLJE
Ni 2-urnih videov. Ni neskon¢nih PDF-jev.

Le kratka sporocila, jasni primeri in orodja, ki jih
lahko takoj uporabis.

3.UPORABNA ORODIJA, NE LE TEORIJA
Prejeli boste:
e Mini video vodice
e Prenosljive predloge in kontrolne sezname



9 MODULOV =
9 RESN
LA PODJETIE

PODROCJE

MODUL

Nacrtovanje
poslovanja in
strategija

CNIH TEMELJEV

KAJ SE BOSTE
NAUCILI

Dolocite jasne cilje in
smer

Finan¢no
upravljanje

Z razumevanjem financ
pridobite samozavest

Marketing,
prodaja in CRM

Dosezite prave stranke
in ustvarite dobro
prodajo

Kadrovanje

Zaposlite, delegirajte in
pravno zascitite svoje
podjetje

Tehnologija in
inovacije

Uporabljajte digitalna
orodja brez stresa

To niso akademske lekcije.

To so strategije iz resni¢nega sveta - kratke,
uporabne in zasnovane tako, kot vi dejansko delate.



6. KAKO TO IZGLEDA V H
PRAKSI?

Torej ... kako se pravzaprav ulite z MOBlpreneur?
To je ucenje prek sporocil na WhatsAppu, v vasem ritmu,
kar iz vaSega zepa.

MOBIpreneur uporablja mikro-uéni model: majhne,
prakti¢ne lekcije, ki jih lahko opravite v 5-10 minutah.
Vse poteka na WhatsAppu - ni se vam treba nicesar
novega uciti ali namescati.

{ Vsak u¢ni modul vkljucuje:

e En jasen poslovni koncept
e Kratko sporocilo in video
e Orodje ali predlogo

e Namig za ukrepanje

VpraSanja lahko postavite tudi prek Al klepetalnika.

To ni u€enje za oceno - to je ucenje za uporabo. Vsebino
uporabite takoj v praksi, zato se resni¢no usidra.

Vi izberete ritem!

Lahko:
e Se ucite enkrat na dan, enkrat na teden ali predelate
cel modul naenkrat
e Kadarkoli pregledate povzetke
e Vprasate klepetalnik, naj ponovi, poenostavi ali poda
primer
e Takoj uporabite predlogo v svojem podjetju

To je kot da bi imeli majhnega poslovnega coacha v Zepu,
vedno pripravljenega, kjerkoli Ze ste.




1. IN ZDA) ... KAJ JE TVO)
NASLEDNJI KORAK?

ICe si kdaj pomislil_a: »Rad_a bi se uéil_a, a
nimam casa«, potem je MOBlpreneur zate.

Kako zaceti:
e Povezi se s svojim lokalnim MOBIlpreneur
partnerjem
e Pridruzi se enemu od pilotnih programov
e Preizkusi lekcije prek WhatsAppa na lastni kozi

NE GLEDE NA TO, ALI SELE
ZACENJAS ALI ZE RAZVIJAS SVOJE
PODJETJE - MOBIPRENEUR JE TU,
DA TE PODPRE, Z ENIM
SPOROCILOM NAENKRAT.

SPOZNAJ PARTNERIE
PROJEKTA MOBIPRENEUR:

MOBIpreneur je mogo¢ zahvaljujo¢ moénemu
evropskemu partnerstvu organizacij, ki so
zavezane podjetnistvu, izobraZzevanju odraslih
in digitalni vklju€enosti.

Vsak partner prispeva lokalne vpoglede in
mednarodno strokovno znanje, da mobilna u¢na
reSitev resni¢no odgovarja na potrebe mikro-
podjetnikov po vsej Evropi.



PROJEKTNI PARTNERJI

We Are Entrepreneurs (Danska)

'\ https://weareentrepreneurs.dk/
AN

Developia (Spanija)
‘DEVELF?JL,!Q https://www.developiafoundation.org/
es/inicio/

==

L _] CDI Univerzum (Slovenija)
https://www.cdi-univerzum.si/

cdi univerzum

Servin (ltalija)
SERV https://www.servinsrl.net/

TECH Tech Breeze (Romunija)
B R E EZ E https://www.tech-breeze.com/

VEC O VSAKEM PARTNERJU IN NJIHOVEM
PRISPEVKU K PROJEKTU NAJDETE TUKAJ:
WWW.MOBIPRENEUR.EU/PARTNERS



https://weareentrepreneurs.dk/
https://www.developiafoundation.org/es/inicio/
https://www.developiafoundation.org/es/inicio/
https://www.cdi-univerzum.si/
https://www.servinsrl.net/
https://www.tech-breeze.com/
https://www.mobipreneur.eu/partners

